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Mein Name ist Dr. Martin Fritsche.

Ich bin promovierter Kommunikations-
wissenschaftler und spezialisiert auf
CEO-Text.

Gerade fur CEOs ist der Elevator Pitch
ein entscheidendes Element in der
Kommunikation.



Kreation
Brand Story Telling

Strategie

Brand Positioning

Management

Brand Implementation



Situationen fur einen Elevator Pitch

— Prasentation

— Kkurze Vorstellung

— Bewerbung

— Networking

— »Was machen Sie denn so?«

— Gelegenheit beim Schopf packen
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In 30 Sekunden

— sagen, warum man unentbehrlich ist.
- Einzigartigkeit

— klar machen, was man zu bieten hat.
-> Benefit

— den nachsten Schritt definieren.
- Next Step
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In 30 Sekunden

— einen uiberzeugenden Verkaufs-Speech
abliefern.
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Die (Neben)effekte

— Selbstreflexion
— Selbstsicherheit
— Argumentation
— Teambuilding
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Essenziell

— Der Koder muss dem Fisch schmecken,
nicht dem Fischer. Also recherchieren
Sie: Was schmeckt dem Fisch?

— Was kann ich Einzigartiges bieten, was
mich unwiderstehlich macht?
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Aufbau

1. Die Anrede

Q. Das Versprechen

3. Der Beweis

4. Die Vorstellung

5. Der nachste Schritt

30 Sec
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1. Die Anrede

Gehen Sie schon mit dem ersten Satz auf
Ihr Gegenuiber ein:

»Guten Tag, mein Name ist [...]. Ich weiss,
dass Sie dieses oder jenes Problem haben,
vor dieser oder jener Herausforderung
stehen etc. Ich hatte da eine Idee, die Sie
interessieren musste etc.«
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2. Das Versprechen

Zeigen Sie auf, wie es ware, wenn dieses
Problem gelost ware:

»Stellen Sie sich vor wie es ware, wenn Sie
jemanden hatten, der/die dieses Problem
losen oder Sie bei der Losung dieses
Problems unterstutzen konnte, Ihnen das
richtige Werkzeug, die notige Kompetenz
mitbringt etc.«
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3. Der Beweis

Machen Sie klar, dass Sie die Losung oder
Teil der Losung sind:

»Ich kann das, weil ich dieses Problem
schon (konkret!) gelost habe, ein Produkt
oder eine (konkrete!) Idee habe, um
dieses Problem zu losen oder eine Person
kenne, die das kann etc.«
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4. Die Vorstellung

Sagen Sie, wer Sie sind und warum Sie
konnen, was Sie versprechen:

»Darf ich mich vorstellen: Ich bin speziali-
siert auf (konkrete Losungskompetenz!)
und wirde mich gerne fir die Losung Ihres
Problems engagieren etc.«
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5. Der nachste Schritt

Sorgen Sie dafiir, dass auf Ihre Worte
Taten folgen.:

»Wenn Sie interessiert sind, zeige ich
Ihnen die Details, stelle ich Thnen mein
Team vor etc. Ist es okay, wenn ich Sie
morgen fiur einen Termin kontaktiere oder
ginge es Thnen nachste Woche besser?«
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Uben, iiben, iiben!

Der Elevator Pitch muss sitzen, damit er
Ulberzeugt:

— Uben Sie laut fiir sich.

— Achten Sie darauf, wo es hakt.

— Filmen Sie Ihren Elevator Pitch.

— Schleifen Sie so lange, bis Sie ganz
naturlich ruberkommen.
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Martin Fritsche

Positionings
Brand Development: positionings.ch

fritsche.txt
Brand Storytelling: martin-fritsche.ch
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